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Ai 12 partecipanti, opportunamente selezionati, verrà garantita la 
partecipazione gratuita alle attività, la copertura delle spese di viaggio, 
vitto e alloggio dello stage (che si svolgerà in parte in Argentina e in 
parte in Italia), il riconoscimento di un'indennità di frequenza del valore 
di 1,50 euro per ogni ora di effettiva frequenza alle attività didattiche 
d'aula (150 ore)

Le azioni

Exito si compone di una serie di azioni che verranno realizzate 
durante i 12 mesi di attività.

Completata la fase iniziale di progettazione esecutiva, si procederà 
alla realizzazione di azioni di informazione e pubblicizzazione 
finalizzate ad informare adeguatamente i potenziali destinatari delle 
opportunità offerte dal Progetto.

Servizi di orientamento accompagneranno gli operatori e i candidati 
nella fase di selezione dei partecipanti e dunque di iscrizione al Corso 
per Esperto nel la commercial izzazione dei prodott i 
agroindustriali, della durata complessiva di n. 350 ore, articolate in 
150 ore di lezioni teoriche e pratiche in presenza tra, 120 ore di 
Formazione a Distanza (F.aD.) e 80 ore di Stage, di cui 40 ore in Italia e 
40 ore Argentina, presso strutture specializzate.

Parallelamente all'attività formativa in aula, sarà condotta una 
ricerca di tipo comparatistico sui punti di forza e/o di debolezza dei due 
Paesi sul fronte della commercializzazione dei prodotti agroalimentari, 
con l'obiettivo di individuare e diffondere strumenti innovativi di 
marketing di settore. 

Infine, trasversalmente a tutta la durata del programma 
progettuale, sarà condotta un'attenta attività di monitoraggio e 
valutazione, quali-quantitativa, finalizzata a monitorare e fotografare 
per ogni fase progettuale il reale e concreto raggiungimento degli 
obiettivi e dei risultati attesi.

Il progetto, della durata complessiva di 12 mesi, è finalizzato a favorire 
l'occupabilità degli Italiani residenti nella circoscrizione consolare di Mar 
del Plata e a migliorare la presenza della comunità italiana  e la loro 
relazione con i sistemi produttivi locali, sia argentini che italiani, 
accrescendo le dinamiche di sviluppo e le interdipendenze produttive, sia 
a livello locale che transazionale. 

Specificatamente, obiettivo principale del progetto è la 
riqualificazione di occupati all'interno di  argentine, piccoli 
imprenditori, titolari, soci d'impresa e lavoratori autonomi, attraverso la 
realizzazione di un percorso formativo denominato Esperto nella 
commercializzazione dei prodotti agroindustriali, finalizzato a 
migliorare il livello di qualificazione e di sviluppo professionale della forza 
lavoro, ad assicurare la stabilità occupazionale e l'adattabilità ai 
cambiamenti tecnologici e organizzativi atti a sostenere la competitività 
delle imprese e di tutti gli operatori economici pubblici e privati, nel settore 
agroalimentare.

Dunque, attraverso il rafforzamento di legami stabili tra i sistemi 
istituzionali, scientifici e della formazione professionale, Exito si propone 
il duplice obiettivo di favorire l'aggiornamento delle conoscenze ed il 
potenziamento delle competenze nelle tecniche e strategie di 
commercializzazione dei prodotti e sostenere i processi di cambiamento e 
di innovazione in atto o da avviare nelle organizzazioni private, agendo sul 
coinvolgimento dei dipendenti  e sulla loro formazione.

L'idea forza del programma progettuale poggia le sue basi sulla 
consapevolezza dell'importante ruolo rivestito dalla comunità italiana 
residente in Argentina quale elemento  ideale di collegamento tra 
economie, culture e tradizioni diverse di cui essi stessi sono portatori.

Questo “ruolo cerniera” rende la comunità italiana una risorsa 
condivisa tra i due Paesi su cui è possibile avviare processi comuni di 
programmazione ed investimento, non solo economico ma anche 
organizzativo ed operativo, con evidenti benefici economici e sociali.

In considerazione delle importanti esperienze maturate in Italia da 
Agronica e dai partner nel campo della formazione, aggiornamento e 
riqualificazione anche nel settore dei prodotti agroalimentari, attraverso 
Exito si intendono trasferire non solo nuove conoscenze teoriche ma 
anche e soprattutto metodologie e competenze innovative in grado di 
r e n d e r e  c o m p e t i t i v i  n e l  m e r c a t o  i n t e r n a z i o n a l e  d e l l a  
commercializzazione dei prodotti agroindustriali coloro i quali avranno 
l'opportunità di partecipare al progetto.

Destinatari

Exito è rivolto a cittadini italiani occupati (massimo 12 partecipanti) 
residenti in Argentina, compresi titolari d'azienda, soci d'impresa e 
lavoratori autonomi, ed e' finalizzato a migliorare il livello di qualificazione 
e di sviluppo professionale delle risorse coinvolte, assicurando la stabilità 
occupazionale, l'adattabilità ai cambiamenti tecnologici e organizzativi 
atti a sostenere la competitività delle imprese e di tutti gli operatori 
economici pubblici e privati, nel settore agroalimentare.

Requisiti di accesso al percorso formativo, oltre alla cittadinanza 
italiana, sono la residenza nella Circoscrizione Consolare di Mar del Plata, 
avere un età tra 18 e 64 anni, essere in possesso del titolo di studio 
“Bachillerato” ed essere occupati presso PYME argentine e svolgere 
attività di autoimpiego.

PYME

Modulo Teoria F.aD. Pratica
Stage in 

Italia

Stage in 

Argentina
Totale ore

Presentazione del percorso e 

socializzazione
5 5

Informatica 10 35 45

Inglese 30 10 40

Comunicazione efficace e 

comunicazione d'impresa
25 25

Economia Agro-alimentare 10 10

L'agricoltura e il sistema 

agroalimentare in Argentina
20 20

La qualita' nelle produzioni e nei 

prodotti
25 25

Marketing: la valorizzazione 

commerciale delle produzioni
20 20 40

Il commercio nel sistema agro-

alimentare
30 30

Il commercio elettronico 15 15

La logistica 15 15

Stage 40 40 80

Totale 85 120 65 40 40 350


